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OVER TRENDS IN DE ZORG

leder jaar weer aanbe-
stedingsprocedures
voor zorgcontracten,
is dat nu echt nodig?

Veel zorgaanbieders halen
aan het einde van ieder
jaar opgelucht adem. Het
contract met de gemeente,
de zorgverzekeraar en/of
het zorgkantoor voor het
aankomende jaar is, als het
goed is, binnen, zodat de
aanbieders weer Kunnen
doen waar zij goed in zijn:
het leveren van zorg. Heel
lang duurt deze opluchting
vaak niet. Tegen de tijd dat
de zorgaanbieders begin-
nen met het leveren van

zorg, werken de inkopende
organisaties namelijk al-
weer aan nieuw inkoopbe-
leid met nieuwe eisen,
nieuwe gunningscriteria
en vaak nieuwe admini-
stratieve lasten. Op 1 april
presenteren de zorgverze-
keraars bijvoorbeeld al-
weer hun inkoopbeleid
voor 2018. Het hele circus
begint dan voor veel zorg-
aanbieders weer van voor
af aan.

Kan dit niet anders? Ja,
dat kan. Enkele trends in
de zorginkoop laten dit
zien. Steeds meer inko-
pende organisaties zien
eindelijk de meerwaarde

in van meerjarige contrac-
ten met zorgaanbieders.
Daarnaast laten zorgaan-
bieders vaker zien dat zij
het vertrouwen van de
inkopende organisaties
waard zijn. Ook ziet men
steeds vaker ‘dynamische’
aankoopsystemen, waarbij
de inkopers gedurende het
hele jaar door de zorg
inkopen en waarbij het
voor de zorgaanbieder dus
niet langer aankomt op
één inschrijfmogelijkheid
halverwege of aan het
einde van het jaar.

Voorts wordt het besef
rondom het nut van selec-
tieve zorginkoop steeds

groter: een (grote) keuze-
vrijheid van zorgbehoeven-
den is vaak het uitgangs-
punt en een beperking van
die vrijheid - door middel
van selectieve zorginkoop
- wordt vaker alleen inge-
zet wanneer dat een meer-
waarde biedt.

Voordelen

Met een goede juridische
inkleding doen deze trends
in zorginkoop zowel recht
aan de rechtspositie van de
inkopers als aan de rechts-
positie van de zorgaanbie-
ders. Mijn oproep aan
inkopers is: verminder de
administratieve last en

maak gebruik van de in de
praktijk bewezen juridi-
sche mogelijkheden. Lift
mee op het succes van
deze trends. Mijn oproep
aan zorgaanbieders is: ver-
ken deze trends en partici-
peer actief in het kader
van marktconsultaties.
Overtuig de inkopende
organisatie van weder-
zijdse voordelen van deze
trends.
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